
 

Esperienza 

Da anni mi occupo 
della integrazione tra 

gli obiettivi aziendali e 
le istanze della rete di 

riferimento, con 
particolare attenzione 

alle dinamiche 
relazionali  

 

FOTOG

 

Capacità / Competenze  
 
Capacità 1 / Area 1 

Capacità: Capacità negoziale a lavorare per obiettivi e alla 
motivazione alle vendite  

 

Lingue 
 
Inglese:     Scritto e parlato 
fluentemente  
 

Formazione accademica 
 
1988-1989  Laurea in Scienze politiche, indirizzo Internazionale 
rilasciato dall’Università  degli studi di Milano- (Votazione 107/110) 
1983-1984 – Diploma di maturità scientifica (Votazione 56/60) 
1992 – Master post lauream in organizzazione e formazione aziendale 
presso Regione Abruzzo 
2021- Attestazione Formatore Certificato presso Unipol Spa 
 
20121 presso Regione Abruzzo 
 
 
 

Sales Manager / Assicurativo Finanziaria       

Angelo Lupo Timini 
 

Strada Vicinale Francescone, 23 
65100 Pescara 

3280777194 
lupotiminiangelo@gmail.com 
 

Informatica 
 
Programma. Ottima 
conoscenza dei programmi 
Windows, Excel, Power Point 
 

Altre informazioni 
 
Patente di guida 
Disponibile a qualsiasi 
trasferta sul territorio 
nazionale  
 

Sales  manager in una compagnia leader nel campo delle 
assicurazioni. Oltre 30 anni di esperienza nella relazione con le 
agenzie, nella realizzazione dei budget, nel reclutamento delle figure 
professionali e nella formazione del personale addetto alle vendite  

Qualità 

Capacità di 
ascolto 
Problem 
solving 
Empatia 
relazionale 

 

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio curriculum vitae in base art. 13 del D. Lgs. 196/2003 

 


